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Na Mijn Tent is Top:
“genieten van jullie
toptenten en zorgen dat
er zoveel mogelijk
overblijft onder aan de
streep, zodat jullie ook
privé kunnen
genieten!”

Marjolein van Spronse
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Excuses aan Dave en Marc, Frieda en Frank,
Geertje en Sven, en Weruschca en Richard!

Zelf heb ik me nog nooit zo’'n zeur gevoeld als de
laatste weken, constant bellen: “heb je je
kasdagstaten al verstuurd”, “je rooster hebben we
nog niet ontvangen”, “we moeten nu toch echt de
voorraad hebben etc..” Mijn kinderen zijn blij dat ik
jullie de afgelopen periode vaak achter na heb
gezeten, had ik wat minder tijd om hun achter hun
vodden aan te zitten!

Veel collega’s van jullie, klanten en connecties van
ons hebben gereageerd op ons optreden van
dinsdag 6 maart in jullie programma Mijn Tent is
Top. Het feit dat wij voor jullie de administratie
verzorgen heeft een aantal leuke reacties
opgeleverd. Zo mailde een klant van Jeroen Boon
dat hij het geweldig vond dat zijn administratie werd
verzorgd door een BN’er! Veel collega horeca
ondernemers kijken naar het programma. Een
aantal uitspraken die wij hebben gehoord:

e Het is wel erg kort om in 8 weken een tent
overeind te zetten! Heel veel instanties hebben het
mij in 4 maanden al moeilijk gemaakt om open te
gaan! TV deelname werkt positief zo te zien!

Je in 4 weken moeten bewijzen, dat is een
afgrijselijk korte termijn!

» Friese ondernemer: “wil er nog iemand roepen dat
Friezen geen sushi eten — alle Friezen gaan dan bij
Frieda en Frank eten om het tegendeel te bewijzen!”

 Kok: “koken met een camera op je vingers, ik
moet er niet aan denken!”

e Jammer dat Marc en Dave opstartproblemen
hadden — wel een leuk idee die Pinchos!

= Het programma geeft een goed beeld van waar je
allemaal tegen aan loopt — het ziet er allemaal reéel
uit en de vermoeidheid van sommigen begrijpen we
volledig.

e Een klant van ons: “als ik Frank Homan ooit
tegenkom zal ik hem vertellen dat Jeroen Boon bij
mij nooit de voorraad komt controleren, laat staan
de details wegen!”

Sven en Geertje geniet van alle commotie omtrent
het winnen en voor jullie en de andere kandidaten
veel plezier en succes met het uitbouwen van jullie
restaurants. Jullie hebben in korte tijd een
stoomcursus horeca-ondernemen gehad, maak er
nu echt jullie topzaak van!

Veel succes, Marjolein van Spronsen

Geertje
en Sven

van

Coquille

Frank & Frieda
van Doozo
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Administreren voor de deelnemers aan
het programma: “Mijn Tent is Top”

Jeroen
verantwoordelijk voor
de administratieve
verwerking van alle
deelnemers van
Mijn Tent is Top, aan
het woord.

Boon,

In december 2006 zijn wij na een gesprek met de
productiemaatschappij Palmplus verzocht de
administratie te verzorgen voor alle deelnemers
van Mijn Tent is Top. Zoals u in de column van
Marjolein van Spronsen heeft kunnen lezen heb ik
persoonlijk van een aantal van u leuke reacties
gehad op mijn kortstondig tv optreden. Rollema &
Partners staat vermeld onder de cijfers, op de
website van Mijn Tent is Top. Ondergetekende en 3
andere collega’s zijn met naamsvermelding te zien
geweest in aflevering 8, waarin wij op verzoek van
de producent, ter plekke een controle op de
administratie hebben uitgevoerd. Daarnaast was
het leuk om van dichtbij mee te maken hoe het de
kandidaten lukte om onder hoge spanning in no-
time hun bedrijven op te zetten. Want win or
loose, alle kandidaten hebben een leuk bedrijf
neergezet waarin zeker mogelijkheden zitten.

Een van de redenen waarom wij hebben
meegewerkt is dat wij graag onder de aandacht
willen brengen dat het voor veel ondernemers niet
is weggelegd om hun eigen administratie te
verwerken. Daar waar veel organisaties het zelf
boeken stimuleren hebben wij als paradepaardje
van onze organisatie dat, alleen wanneer je de
kennis in huis hebt, je daarvoor moet kiezen.
Steeds vaker zien we dat ondernemers onder
invioed van budget de keuze maken om zelf te
gaan boeken in een gekocht systeem. Na een
instructie krijgt de ondernemer het programma
geinstalleerd en moet hij/zij het verder maar
uitzoeken. Dit resulteert vaak in extra hoge
facturen van boekhouders die daarna moeten
bijspringen om de ondernemer te ondersteunen.
Dit helpt de budgetoverweging om zelf te gaan
boeken snel om zeep!

De controle houden op de omzet, het kasgeld, de
debiteuren en de personeelskosten is absoluut de
verantwoordelijkheid van de eigenaar van een
bedrijf maar wij hebben de visie dat je de

administratieve verwerking moet uitbesteden. Als
bedriff moet je open staan voor nieuwe
ontwikkelingen en checken of het mogelijk is daar
gebruik van te maken. Het gezegde “schoenmaker
blijf bij je leest” bestaat echter niet voor niets al
zolang! Wij hebben weinig goede ervaring met het
zelf boeken van de administratie door ondernemers
in de horeca. Weinigen hebben de tijd en rust om
regelmatig hun administratie bij te werken met als
gevolg dat het tussendoor even snel wordt gedaan.
Met als gevolg dat wij zoveel aan het controleren zijn
dat we na een paar maanden tegen de klant moeten
zeggen: “Het controleren van de door jou geboekte
administratie is duurder dan als wij het boeken aan
de hand van onze systematiek”. Aangezien wij met
onze klanten vaste prijsafspraken maken, gaan wij
alleen in uiterste gevallen over tot het, na de klant
hiervan op de hoogte gesteld te hebben, extra
factureren. De deelnemers aan Mijn Tent is Top
Hebben onze visie weer bevestigd. Voor elke
ondernemer geldt dat hij bij de start van het bedrijf
moet bepalen waar hij goed in is en hij moet zich
daarop concentreren. Betrek de boekhouder direct bij
de start van de organisatie en gebruik zijn financiéle
expertise, zodat het effect van uw inzet zo snel
mogelijk financieel merkbaar wordt.

De systematiek die wij bij een groot aantal klanten
gebruiken is ook voor Mijn Tent is Top gebruikt. Een
korte uitleg:

» Dagelijks diende een Kasdagstaat (excel) ingevuld
te worden en via de mail verstuurd te worden naar
ons kantoor. Op de volgende bladzijde staat een
voorbeeld van een kasdagstaat. Zoals u kunt zien is
dit een simpele opzet waarin alle essentiéle
informatie inzake de controle van de cashflow wordt
opgeslagen. Normaal gesproken vullen onze klanten
deze per dag in een maandbestand in, waarbij de
omzet op blad 32 wordt opgeteld. Het bestand wordt
1x per maand naar ons kantoor gemaild en verwerkt
met de administratieve gegevens.

e 1x per week werden alle facturen naar ons
verstuurd via mail, fax of post.

= Wij hadden inzage in de bankgegevens.
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Kasdagstam

i taken wan indler)

Dealnemer Mijn Tent is Top PE.
= Er is een rooster voor het personeel opgezet in LRI ]
Excel, in te vullen per week. Wij berekenen de
uren maal het tarief. Alle kandidaten werken met
een payrollorganisatie en een aantal vaste
medewerkers werden door onze afdeling
personeel- en salarisadministratie verwerkt.

B
)

e 1x per week werd de voorraad opgenomen en
doorgegeven door de kandidaten.

Natuurlijk zijn wij ook getuige geweest van alle
beginnersfouten die de kandidaten hebben
gemaakt in het administreren. Dat doen ze in een
rapper tempo dan als je zonder deelname aan een
tv-programma start met een onderneming. Wie
heeft er nog nooit een X-afslag (niet afgesloten
kassa afslag) vermeld als omzet, met als gevolg
dat je de volgende dag dubbele omzet noteert? Of
het niet afsluiten van de creditcard terminal,
waardoor er bedragen van de pin en CC niet
binnenkomen op de bank of je geld mist in de

easezse ks ke ssessgelf | L
WM}?_@E

telling van de volgende dag! Wat wij met name 0,01 ol
hebben ervaren is dat tijdsdruk een ondernemer ek o)
scherp maakt. Fouten worden gemaakt maar het

toeziend oog van de camera en circa 800.000 e

kijkers per aflevering zorgen voor dusdanige druk raam Bedrag

dat je snel leert!

Voor ons was het meest lastig om de juiste et
inkoopcijfers te laten zien, aangezien de periode
een week betrof en de leveranciers niet altijd al
een factuur hadden gestuurd. Wij belden de
leveranciers na of namen de pakbonnen om tot
zo juist mogelijke cijfers te komen. Omdat er voor
de kandidaten een hoop te winnen was, is er in
overleg met de productie maatschappij Palmplus
gekozen om elke week de voorraad op te nemen,
lastig en tijdrovend voor de kandidaten.

Hans van
Mocht u ook een administratieve Toptent willen Spronsen aan
hebben en bij ons klant willen worden dan hoeft u de slag op de
voor overbodig voorraad opnemen niet bang te Zgart}griz? xgﬂ
zijn. Normaal gesproken overleggen wij met de Koophandel.
klant hoe vaak de voorraad wordt opgenomen.

Hierbij is veel belangrijker dat men zich dan  Elk jaar op de
houdt aan de regelmaat (bijvoorbeeld altijd &  zaterdag
stokken aan het eind van de maand) dan de VL) HEEII?
frequentie. Een bedrijf opstarten kost veel tijd en
energie. Als je als aspirant startende ondernemer
de tijd hebt volg dan eens een starterscursus bij
de Kamer van Koophandel. Onze afdeling Van
Spronsen & Partners trainingen verzorgt deze bij
de Kamer van Koophandel in Amsterdam.
Inspirerend en u krijgt veel tips over de valkuilen
die u tegen kunt komen.
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Tips om het makkelijker en leuker te maken!

Deze week heb ik een
oriéntatiegesprek gehad met
een beginnend ondernemer.

Hij had zich netjes inge-
schreven bij de Kamer van
Koophandel en een
omzetbelastingnummer

aangevraagd. Prima start!

Daarna is hij begonnen met
werken en zoals vaak bij de
opstart van een nieuw bedrijf,
hard werken. Het gevolg:
een maand of drie geen post
opengemaakt. Crediteuren die
belden betaalde hij wat ze
aangaven!

De post van de belastingdienst was net op tijd
geopend waardoor wij nog uitstel kunnen aanvragen
voor de Inkomstenbelasting 2006. Door dit gesprek
en onze deelname aan Mijn Tent is Top geinspireerd,

hieronder een lijstje van tips voor startende
ondernemers.
* Open elke dag de postl Soms moeten er

bezwaarschriften naar de belastingdienst worden
geschreven, belastingen betaalt worden of er zijn
brieven van deurwaarders. Eén dag te laat = boete.
Zo zonde en je kop in het zand steken helpt echt
niet, ze komen het toch incasseren.

e Werk elke dag uw administratie bij. U kunt uw
medewerkers dezelfde of de volgende dag nog alle
vragen stellen. Handig om dan dagelijks te werken
met een Excelbestand zoals op pagina 3. Tel uw
kasgeld ook daadwerkelijk dagelijks! Het is en blijft
zonde om hard te werken en niet in de gaten te
houden of er betaald is voor uw harde werken.
Sommige creatieve ondernemers zijn in staat een
negatieve kas te creéren. Dit is voor de belasting-
dienst een reden om uw administratie te verwerpen
bij een controle. Dan heeft u een echt probleem.

e Een opgeruimd kantoor helpt enorm. Facturen
kunnen zoek raken en daarbij ook facturen die u via
de kas betaald heeft, deze kosten komen dan niet
meer ten laste van de omzet en dan betaalt u meer
belasting. Verwerk uw post elke dag in ordners: kas /
bank / debiteuren / crediteuren / personeel /
diversen.

e Privé en zakelijk gescheiden houden. Ook hierop is
de controle van de belastingdienst extra scherp.
Daarnaast, indien u een boekhouder heeft die u per
uur betaald, is het zonde als dat ook gebeurt voor
privé boekingen.

eUw kasgelden storten en zoveel mogelijk betalen
via de bank! Dit is goed voor het inzicht wat u uw
bank hiermee geeft (en uw boekhouder).

e Maak duidelijke afspraken met uw boekhouder
over de aanlevering. Lever ook elke maand de
gegevens aan. Hoe korter de termijn is hoe sneller
uw boekhouder een probleem kan signaleren en u
tijdig actie kunt ondernemen. Inzake de aanlevering
werken wij bijvoorbeeld met werkordners — onder
tabbladen verzamelt u dan de gegevens van die
maand. Deze werkordner brengt of stuurt u naar
ons kantoor en deze komt geboekt retour.

e Leer omgaan met Excel — spreadsheets zoals de
kasdagstaat, deze werken handig en tijdbesparend.
Daarnaast geven zij u snel inzicht in een aantal
zaken.

* Debiteuren moeten betalen, maar dat doen ze
soms niet. Stel algemene voorwaarden op, deponeer
ze bij de Kamer van Koophandel en verwijs hiernaar
op de nota. Maan uw debiteuren met regelmaat.
Realiseer u dat hoe groter uw portefeuille
debiteuren is hoe meer rente u moet betalen aan de
bank om betalingsruimte te krijgen.

« Crediteuren: controleer met enige regelmaat uw
pakbon bij binnenkomst en vergelijk deze met de
factuur. Zodra u een verschil constateert moet u dit
melden bij de leverancier. Attentheid op dit vlak
veroorzaakt ook dat uw leverancier zijn facturen nog
eens controleert alvorens hem te versturen.

Ondernemen is leuk en bovenstaande tips maken
het ondernemen makkelijker en daardoor nog
leuker!

Reinder Rollema

Rollema & Partners, administratieve dienstverlening

Onderdeel van de Van Spronsen & Partners Groep

Kantoorgebouw Statenhof

Reaal 5M, 2353 TK LEIDERDORP
Postbus 289, 2350 AG LEIDERDORP
Telefoon: (071) 541 88 66

Fax: (071) 541 88 69

www.rollemapartners.nl
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